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data: 26 giugno 2015


organizzatore: ANIE Federazione



indirizzo: Viale Lancetti, 43     
20158 - Milano – Italy 
 
www.anie.it 



seminario Iran


QUARKUP GROUP


PAGAMENTI


EXPORT COMPLIANCE


agenda


INTRODUZIONE DI PAESE
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!  siamo un’azienda di consulenza


!  operiamo esclusivamente nel 
mercato iraniano


•  i nostri clienti sono aziende private, 
agenzie governative e associazioni di 
categoria


!  forniamo servizi di business 
development e business procurement


chi siamo


!  abbiamo maturato un’esperienza 
decennale di Paese


BUSINESS DEVELOPMENT


BUSINESS EXECUTION


EXPORT COMPLIANCE


ICO – ITALIAN CONTRACT OFFICE


BUSINESS ADVISE


BUSINESS DEVELOPMENT


BUSINESS EXECUTION


EXPORT COMPLIANCE


CONTRACT - ICO


BUSINESS ADVISE


!  siamo un’azienda di consulenza


!  operiamo esclusivamente nel 
mercato iraniano


•  i nostri clienti sono aziende private, 
agenzie governative e associazioni di 
categoria


!  abbiamo un background nell’arredo 
e nel contract in Iran


chi siamo


!  abbiamo maturato un’esperienza 
decennale di Paese
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!  l’esportatore ha la responsabilità 
di garantire la sicurezza dei 
prodotti esportati


!  le attività con l’Iran sono regolate 
dal reg. EU n. 267/12 e modifiche


!  l’esportazione prevede sempre una 
procedura specifica


l’export compliance


!  il regolamento norma i prodotti e 
le transazioni finanziarie


cos’è


!  fase preliminare: parere di base


!  fase avanzata: assistenza 
all’esportazione o continuativa


!  certificazioni di prodotto


l’export compliance


!  valutazioni specifiche 


cosa facciamo
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!  lettera di credito

!  “non supportata” da sistema 

locale

!  strumento imperfetto nell’UE


!  garanzia bancaria

!  non appoggiata da banche 

locali


!  pagamenti in contanti

!  attraverso case di cambio 

iraniane (art. 30)

!  atraverso intermediatori 

finanziari (art.30 bis)

!  possibili strumenti di supporto


!  advance payment bond


pagamenti

in sintesi


un grande mercato non emergente con una 
ridotta competizione e l’esigenza di cambiare il 
proprio profilo economico


l’Iran
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l’efficacia delle sanzioni


!  crollo economico	



l’efficacia delle sanzioni


!  crollo economico	



!  svalutazione della moneta locale	
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l’efficacia delle sanzioni


!  crollo economico	



!  svalutazione della moneta locale	



!  l’inflazione	



l’efficacia delle sanzioni


!  crollo economico	



!  svalutazione della moneta locale	



!  l’inflazione	



!  blocco alle importazioni	
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nuovi scenari energetici


!  elevato break-even energetico	



nuovi scenari energetici


!  elevato break-even energetico	



!  crescente dominio americano	
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nuovi scenari energetici


!  elevato break-even energetico	



!  crescente dominio americano	



!  discesa prezzo del petrolio	



un paese che deve cambiare


!  nuova amministrazione	



!  piano di diversificazione economica	



!  sviluppo industriale	



!  ruolo di hub mediorientale	
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IR
AN

	
  

• GRANDE	
  POTENZIALE	
  
PRODUTTIVO	
  

• COSTO	
  INDUDUSTRIALE	
  
• LAVORO	
  
• ENERGIA	
  
• MATERIE	
  PRIME	
  

• DEBOLEZZA	
  VALUTA	
  
• POLITICHE	
  
GOVERNATIVE	
  
• PROTEZIONISMO	
  
•  INCENTIVI	
  EXPORT	
  

CH
IN
A	
   • COMPETITIVITA’	
  

• RELAZIONI	
  
COMMERCIALI	
  
• CREDITI	
  
PETROLIFERI	
   TU

RK
EY
	
  

• GRANDE	
  
CONCORRENTE	
  
NELL’AREA	
  

•  IRAN-­‐TURCHIA	
  
“TRADE	
  ACT”	
  
• FEB	
  2011	
  
• DURATA:	
  5	
  ANNI	
  

U
SA

	
  

• “SE	
  TUTTO	
  
ANDRA’	
  BENE,	
  
NON	
  TUTTO	
  PER	
  
NOI	
  ANDRA’	
  
BENE”	
  

scenario competitivo


GRANDE	
  MERCATO	
  DOMESTICO	
  
	
  CETO	
  MEDIO:	
  1	
  MILIONE	
  

UN	
  NATURALE	
  HUB	
  GEOGRAFICO	
  (ME	
  NE)	
  
BASSI	
  COSTI	
  INDUSTRIALI	
  

	
  PARTNERSHIPS	
  	
  
IMPRENDITORIALITA’	
  
SANZIONI	
  

PROTEZIONISMO	
  -­‐	
  DAZI	
  
IMPATTO	
  SULLA	
  CATENA	
  DEL	
  VALORE	
  

ECONOMIA	
  
	
  BASSI	
  COSTI	
  INDUSTRIALI	
  
(CONCORRENZA	
  SU	
  PRODOTTI	
  A	
  BASSO	
  VALORE	
  AGGIUNTO)	
  
COMPORTAMENTO	
  DI	
  BUSINESS	
  
MERCATO	
  TRADIZIONALE	
  
SANZIONI	
  
	
  

	
  RISULTATI	
  DEL	
  5+1	
  (SE	
  NEGATIVI)	
  
SCENARIO	
  ENERGETICO	
  

	
  RIDOTTI	
  PROVENTI	
  STATALI	
  
CONCORRENZA	
  CINESE,	
  TURCA	
  E	
  RUSSA	
  
RISULTATI	
  DEL	
  5+1	
  (SE	
  POSITIVI)	
  

NUOVI	
  CONCORRENTI	
  
CONCORRENZA	
  AMERICANA	
  

LIMITATO	
  ACCESSO	
  A	
  INVESTIMENTI	
  ESTERI	
  

RISULTATI	
  DEL	
  5+1	
  (SE	
  POSITIVI)	
  
CONCORRENZA	
  RIDOTTA	
  

	
  MERCATO	
  POCO	
  SVILUPPATO	
  
SCENARIO	
  ENERGETICO	
  

SVILUPPO	
  ECONOMICO	
  
RICHIESTA	
  DI	
  TECNOLOGIA	
  
LEGGE	
  SUGLI	
  INVESTIMENTI	
  ESTERI	
  
	
  

	
  

una visione d’insieme
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conclusioni di Paese


!  perchè scommettere sull’Iran?	



!  Come rapportarsi con il mercato iraniano	



“PER	
  POSIZIONARE	
  IL	
  PROPRIO	
  BUSINESS	
  PRIMA	
  DI	
  ALTRI”	
  
“PER	
  COGLIERE	
  OPPORTUNITA’	
  IN	
  UN	
  MERCATO	
  CON	
  SCARSA	
  

CONCORRENZA	
  E	
  GRANDE	
  DOMANDA”	
  

ESSERE	
  APERTI	
  A	
  SOLUZIONI	
  INNOVATIVE,	
  VOLTE	
  AD	
  
INSTAURARE	
  REALI	
  PARTNERSHIP	
  CON	
  INTERLOCUTORI	
  LOCALI	
  

E	
  A	
  PORTARE	
  REALE	
  VALORE	
  AGGIUNTO	
  

info


QUARKUP DWC LLC 
Business Center Dubai Aviation City 
(DWC) 
P.O. Box: 282228 - Dubai - UAE 
 
Iran Office 
u.12, 330 Dolat St. Kaveh Blvd. 
ZIP Code: 1944683466 - Tehran - IR 
Tel: +98.(0)21.22571258 – 
22571261 


info@quarkupgroup.com

luca.miraglia@quarkupgroup.com 
 
www.quarkupgroup.com



